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Tapio Sievilàinen
Electrolux:

Kaupan kannattaa
satsata integroitaviin

kodinkoneisiln

Teknisten ja Experttien
perinteiset idea- ja osto-

páivát sujuivat positiivisis-
sa merkeissá. Kauppiaat
olivat hyvin mukana ja ta-
varaa *rgïTyytiin hyvin.
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HwiiÀ KAHvIA 30 vuorrA

Moccamasterista on
muodostunut kásite
kahvi n keiti n p u o I el I a.
Ensimmáiset
Moccamasterit
valmistettiin 1969.
Suomessa keittimiá on
mffiy 30 vuotta. Tehtaan
yhteistyóku m ppan i na on
koko ajan ollut Hedengren.

Moccamasterin kehittàjà Gerard Clement Sntit on edelleen yli 70-uuotiaana aahuasti
naukana. Hàn ontisïaa-Techniuonn B,V.n, kehittàà uusia rna/leja ja suunnittelee Íehtaan
laajentanista toiselle puolelle tien, jofia keitilmià riittaisi myo-s uusille markkinoil/e.

- Olemme alusta asti tehneet yhteistvó-
tà Hedensrenin kanssa. Kun áloitin'oli
markkinoilla vain yksi tunnettu kah-
vinkeitin, \Wigo. Designerina toimies-
sani olin yhteydessà kahviyhtióón ja
siellà oltiin kiinnostuneita keittimistà.
\7igo oli kuitenkin erilainen. Se kàytti
noráraali i auhettua kahvia. Markkinbii-
la oli jo suodatinjauhettua kahvia, mut-
ta ei sille sopivia keittimiá. Samalla pa-
perifi ltteriiyleistyivát ja niitàmark'ki-
noitiin voimakkaasti. Huomasin támàn
ja selván tarpeen kei t t imel le.  Aloin
I  969 suunni ie l la omaa kahvinkeir in-
tà. Ensimmàisessá koneessa pystyi káyt-
tdmààn seká oerinteistà ettà uutta hie-
noksii auhettua kahvia, muistelee Techi-
nivorm yhtión perustaja ja omistaja Ge-
rard CIément Smit alkuaikoia. - Eri-
laiset iauhatukset tarvitsivat eri veden-
Iàmpótilan j a vedensuodatusnopeude_n.
OnÁistuin valmistamaan koneen joka
oli vastaus ongelmaan.
- Liikkeelle láhto oli noDea. Vuoden
1969 lopussa tuli yksi 2i.000 kappa-
leen tilaus. Siiná ei ollut edes aikaa ra-
kentaa tahdasta. Piti vuokrata trlat ia
Ióytàà sopivat alihankkijar. Suosio culi
rarpeesra.  Kahvia juor i in,  mutta sen
valmistamiseen ei ollut koneita. iotka
tekisivàt sen automaattisesti. Saimme
heti iulkisuutta iavahvan nlmen.
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Moccamasterin 3}-uuotista taiualta todistanaassa Risto Karimaa (uas.), Gerard C/ement Smit, lna ren Donkerlaar ia Harri Pàiuànie-
mi. Kaikki aannzuat hyuàn kabuin nimeen, jota ualmistamaan taruitaan laadukas ja kestàuà keitin

- Olemme koko ajan tyóskennelleet
yhteistyóssà kahvipaahtimoiden ja alan
muiden ammatti laisten kanssa. Me
emme tee vain keittimià. Haluamme
neuvo ja ammatti laisilta, mi cen pystym-
me tekemàán mahdollisimman hyvàà
kahvia. Valmiin kahvin maku ia làatu
on váhintàin yhtá tàrkeàà kun teke-
miemme keittimien kestàvyys ja toi-
mivuus.

Saumatonta yhteistyótá

- Markkina-alueen laaienraminen toi
meidát myós Suomeen. Siitá alkoi kes-
tàvà ja saumaton yhteistyó Hedoyn
kanssa. He toimivat kuin me. Kun he
saivat koneita meiltá, menivàt he Pau-
ligille. Pauligilla oli silloin jo Melita,
mutta siellákin huomattiin Moccamas-
ter tuotteeksi ioka tuo kahvin kaikki
aromit esiin. Siitá alkoi yhteistyó myós
Pauligin kanssa, muistelee Smit.
- Markkinoita on rakennettu askel as-
keleelta. Emme ole koskaan painosta-
neet yhteistyókumppaneitamme teke-
máán enemmán ja enemmán. Tyóhón
on annettava aikaa. Kun ouhutaan hin-
noisra on Moccamastef pitkànpàálle
halvin. Kestáwvs on omaa luokkaansa
ja sen lisàksi sé iekee hyváà kahvia.
- Tàhàn kestàryyskeskusteluun on help-

po yhtyà. Kun tulin 25 vuotta sitten
taloon ostin Moccamasterin, iolla kei-
t in viimeksi tàmá aamuna kahvia, ker-
too Risto Karimaa.
- Kyllà Hedoyn ihmiset ja kauppiaat
tietávát ettemme voi olla halvin. Kaikki
komponentic keitrimissàmme ovat eri-
laisiá kuin massamvvtevissà tuotteissa.
Jos emme tarjoapirasta se ei ole kyllin
hyvàà. Ja jos ajatellaan ihmisiá táállà
Suomessa. kávttàvàt he keitintà monra
kertaa páivàsÁá, muistuttaa Smit.
- Yhteistyómme Hedengrenin kanssa
on toiminut hyvin koska molemmat
yritykset panostavat vahvasti laatuun.
He ovat ymmàrtáneet mitá me teem-
me ia mità me haluamme tehdá. Olem-
me edelleen olemassa koska meillà tu-
lee aina laatu ensin eí mdàrd.

Kàsin tehty

- Edelleenkin voin oikeastaan sanoa ettá
Moccamaster on kàsin tehty. Kaikki
koneet tehdáán edelleen Hollannissa ia
tuotantoon kuuluu monia kásin tehtà-
viá tarkastuksia, miettii Smit.
- Suomessa Moccamaster levisi vritvs-
ten kautta koteihin. Aluksi lahdetri in
tietoisesti vritvksiin. Siellà halutti in
panostaa láatuun ja turvall isuuteen.
Keittimet voi unohtaa huoletta páàlle

ia ne olivat varmatoimisia. Henkiló-
kunta maistoi kahvin maun ia nàki laa-
dun. Si i tà kei t t imet alkoivat  levi tá
myós koteihin ja edelleen suusta suu-
hun menetelmállá eteenpàin, kertoo
Karimaa.
- Koulutamme myós yhteistyókuppa-
neitamme. Meillá on meneilláàn kah-
vikouluprojekt i  jossa koulutamme
myyjlà kertomaan asiakkaille miten
hyvàà kahvia saadaan alkaan. Vuoden
Ioppuun mennessà on koulutettu jo 300
al.an ammattilaista, kertoo osastopààl-
Iikkci Harri Páivàniemi.
Nyt Moccamasterilla on 15 eri mallia
kotitalouksiin ia 20 mallia suurkeitti-
óihin. Suomessa on kautta aikojen myy-
ty noin puoli miljoonaa Moccamaster-
kahvinkeitintá. Moccamaster-kahvin-
keittimien osuus myydyistá kahvin-
ke.itt imistá on yli 40 prosenrria arvossa
mlraten.
- Uskomme asemamme edelleen vah-
vistuvan. Ihmiset haluavat hyváá kah-
via seká roimivia ettà pirkáikàisiá ko-
d inkoneita. Kun ensimmáisenà vuote-
na Moccamartereita myytiin 257 kap-
palet ta páást i in v i ime vuonna yl i
50.000 kappaleen myyntiin, korostaa
Karimaa.
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